
ДОГОВОР НА ОКАЗАНИЕ ДИЛЕРСКИХ УСЛУГ 

 

Настоящий Договор является публичным договором-офертой (предложени- 

ем) в адрес любого юридического или физического лица (далее Дилер) со 

стороны ТОО «Биздер Биргемиз» (далее Постав- щик) на оказание дилерских 

услуг; 

 

1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА 

 

1.1. Поставщик поручает, а Дилер берет на себя обязанности по распро- 

странению информации о маркетинговом плане Asar Baspana, обучении ин- 

вестированию в рамках потребительских кооперативов, возможности нако- 

пительных программ Потребительского кооператива ЖК Asar Baspana, и 

других обучающих материалов в соответствии с маркетинговым планом, 

(именуемого в дальнейшем "Продукт") , и обеспечению после продажи 

Продукта необходимого его сопровождения. 

Программы обучающих материалов представлены на Telegram канале. 

 

1.2. Цель Настоящего договора: 

1.2.1. Своевременное   и   полное   удовлетворение    спроса    на    Продукт ИП 

Asar Baspana, увеличение объемов продаж в регионах Республики Ка- захстан 

и за ее пределами. 

1.2.2. Деловое сотрудничество и содействие друг другу в решении задач по 

маркетинговому плану и достижении финансовых результатов. 

1.2.3. Поставщик предоставляет Дилеру право реализации Продукта на основе 

взаимосогласованной единой сбытовой, маркетинговой и рекламной полити- 

ки. 
 

2. СТАТУС ДИЛЕРА 

2.1. Дилером по Настоящему договору является самостоятельный субъект 

предпринимательской деятельности, который и прошел обучение и осу- 

ществляет реализацию обучающих курсов и привлечение Потребителей от 

своего имени и за свой счет. 

2.2. Дилер обязуется удовлетворять потребность в Продукте любого Потре- 

бителя в обязательном порядке. 

2.3. На период действия Настоящего договора Дилер имеет право при реали- 

зации   Продукта использовать следующее фирменное наименование: «Ди- лер 

ИП Asar Baspana». 

2.4. Право на использование наименования «Дилер ИП Asar Baspana» воз- 

никает у Дилера с момента получения Свидетельства Дилера, выдаваемого на 

условиях предусмотренных Настоящим договором. Дилер не может дей- 

ствовать от имени Поставщика. 

2.5. Свидетельство Дилера, установленного образца, выдается за подписью 



генерального директора «Дилер Asar Baspana» на основании Настояще- го 

договора. 

 

3. ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ СТОРОН 

 

3.1 Обязанности Дилера 
3.1.1. Обеспечить рекламу Продукта в соответствии   с предоставлен- ными 

видео и презентацией. 

3.1.2. Осуществлять продажу Продукта по ценам, не превышающим 

установленные настоящим Договором. 

3.1.3. Производить регистрацию всех покупателей Продукта, приобрета- 

ющих его у Дилера, и незамедлительно передавать Продавцу списки заре- 

гистрированных покупателей либо регистрировать их на сайте. 

3.1.4. Соблюдать авторские права на Продукт, принадлежащие ИП Asar 

Baspana, предпринимать все надлежащие меры для недопущения их наруше- 

ния по вине Дилера. 

3.1.5. Информировать покупателей об авторских правах на приобрета- емый 

Продукт и о противозаконности незаконного использования и его по- 

следствиях. 

3.1.6. Обеспечивать для зарегистрированных у него покупателей обслужи- 

вание Продукта, включая так называемую "горячую линию" (hotline). 

3.1.7. Уважать и защищать законные права Продавца, возникающие в связи 

с настоящим Договором, в частности, сохранять коммерческие тайны, 

которые могут стать известны Дилеру в связи с выполнением данного 

Договора. 

К коммерческой тайне относится любая информация, которая: 
1) при сообщении была явно охарактеризована как представляющая 

коммерческие тайны Продавца; 

2) не является общедоступной; 
3) представляет коммерческий интерес или дает конкурентные 

преимущества. 

3.1.8. Обеспечивать соблюдение принципов, установленных в условиях со- 

трудничества для дилеров, применять все доступные способы для высокого 

уровня реализации товаров, оказания сопровождения гарантийного обслужи- 

вания согласно гарантийной политики, информационного проводимой диле- 

ром по этому договору, обеспечивать информационное сопровождение в 

полном соответствии с указаниями Поставщика. 

3.1.9. Своевременно информировать поставщика об ориентировочных по- 

требностях в Продукте на следующий период и о спросе, который сложился 

на аналогичную продукцию на рынке регионов, в которых дилер реализует 

продукцию, переданную поставщиком. 

 

 
 

3.2. Дилер имеет право: 



3.2.1. Направлять поставщику любой запрос по Продукту. 

3.2.2. Направлять поставщику любой запрос, возникающий в процессе реали- 

зации Продукта полученной в рамках исполнения данного договора. 

3.2.3. Использовать от своего имени прямо или косвенно товарный знак и 

иную (какую) интеллектуальную собственность поставщика, перечисленную 

в настоящем договоре другие средства его индивидуализации, его наимено- 

вание с целью привлечения клиентов для реализации товаров и услуг по- 

ставщика, способами, не наносящими репутационный ущерб поставщику и 

не противоречащими действующему законодательству 

3.2.4. Дилер организует и осуществляет, на согласованных с Поставщиком 

условиях, рекламную поддержку Продукции с помощью рекламных и ин- 

формационных материалов, как предоставляемых Поставщиком , так и изда- 

ваемых самостоятельно. 

3.2.5. Дилер самостоятельно, либо совместно с предприятием осуществляет 

мероприятия по презентации Продукта на форумах, собраниях, в иных фор- 

мах. 

3.2.6. Дилер имеет право за свой счет издавать и распространять рекламные 

и информационные материалы по Продукту, а также о своей деятельности 

по настоящему Договору. 

3.2.7. Финансовые затраты на продвижение Продукта, согласно п. 8.1. и п. 
8.2. настоящего Договора, на территории Дилера осуществляется за счет Ди- 

лера. 

 
 

3.3. Обязанности Поставщика. 

3.3.1 Уведомлять Дилера об изменениях в составе Продукта или его цены в 

течении 3-х дней с момента принятия соответствующего решения. 

3.3.2.Предоставить Дилеру рекламную информацию о: Продукте, Постав- 

щике, а также консультировать о формах организаций сбытовой политики 

для данного Продукта. 

3.3.3. Передать Дилеру для организации работы по "горячей линии" список 

ответов на типовые вопросы. 

3.3.4. Провести за счет Поставщика обучение (при необходимости) одного 

представителя Дилера на каждые 5 ( пять) экземпляров Продукта, приоб- 

ретаемых Дилером, для работы в рамках "горячей линии". 

Обучение большего числа представителей Дилера осуществляется за счет 

Дилера. 

3.3.5. Назначить ответственное лицо, с которым Дилер решает все вопросы, 

связанные с выполнением работ по настоящему Договору. 

3.3.6. Продавец предоставляет Дилеру для целей демонстрации (и обуче- ния) 

по одной бесплатной презентации и курсу обучающего видео Продукта на 

каждые 5 ( пять) выкупаемых им аккаунтов в досках Программ «Алтын 

Сандык» и «Жана Мен» на свое имя. 



3.3.7. Соблюдать авторские права на Продукт, принадлежащие ИП «Asar 

Baspana»,   предпринимать    все    надлежащие    меры    для    недопущения 

их нарушения по вине Дилера. 

3.3.8. Информировать покупателей об авторских правах на приобретаемый 

Продукт и о противозаконности незаконного использования и его последстви- 

ях. 

 

 

4. СТОИМОСТЬ ПРОДУКТА И ПОРЯДОК РАСЧЕТОВ 

 

4.1. Поставщик устанавливает цену для конечного покупателя, которая 

зафиксирована в Положении о маркетинговом плане. 

4.2. Дилер выкупает у Поставщика Продукт партиями не менее 1 экзем- 

пляра. 

4.3 Право на получение партии Продукта оформляется постановкой в очередь 

Партнеров для учета в системе оплаты Продукта согласно Марке- тингового 

плана. 

4.4. Оплата за Продукт производится безналичным путем на расчетный счет 

Поставщика. 

. 

 

5. ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН 

 

5.1. Поставщик не несет ответственности за проблемы или убытки, которые 

могут возникнуть у Дилера или конечных пользователей в результате ис- 

пользования Продукта. 

5.2. Поставщик не несет ответственности по обязательствам Дилера перед 

третьими лицами. 

5.3. В случае задержки перевода денег после приемки Продукта, Дилер 

утрачивает право участия в Программах. 

5.4. В случае нарушения Дилером авторских прав на Продукт, Дилер: 

1) выплачивает штраф в размере 3 000 000 ( три миллиона) тн.; 

2) оплачивает компенсацию за поиск доказательств нарушения, судебные- 

издержки и т.д. в размере, составляющем не менее двойной величины штрафа, 

определенного выше. 

Если незаконное использование происходило без ведома админи- страции 

Дилера, но было   обусловлено   пренебрежительным   отноше- нием Дилера 

к соблюдению соответствующих прав, то Дилер несет ответ- ственность в 

соответствии в данным пунктом. 



6. КООРДИНАЦИЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ СТОРОН 

 

6.1. Стороны обязуются в целях надлежащего исполнения Настоящего дого- 

вора и увеличения реализации Продукта регулярно обмениваться имеющейся 

информацией о конъюнктуре рынка, разрабатывать и осуществлять совмест- 

ные мероприятия по укреплению своих позиций на рынках реализации Про- 

дукта. 

6.2. Представители Дилера и представители Поставщика встречаются на тер- 

ритории и за счет Поставщика по мере необходимости, но не менее двух раз 

в год, для обсуждения вопросов рекламы, продвижения Продукта на рынок, 

связей с общественностью и других вопросов, связанных с маркетингом. 

 

7. КОНФИДЕНЦИАЛЬНАЯ ИНФОРМАЦИЯ 

 

7.1. Стороны обязуются даже после истечения действия Настоящего договора 

рассматривать информацию, полученную в рамках или в связи с Настоящим 

договором, как конфиденциальную, и не передавать ее третьим лицам без 

письменного согласия другой Стороны. 

 

8. СРОК ДЕЙСТВИЯ ДОГОВОРА 

8.1 Настоящий договор вступает в силу с момента подписания и 

действует до периода наличия партнерских отношений. 

 
 

9. УСЛОВИЯ РАСТОРЖЕНИЯ ДОГОВОРА 

9.1. В случае нарушения Дилером одного или нескольких условий Настоя- 

щего договора, Поставщик имеет право на досрочное одностороннее внесу- 

дебное его расторжение с предупреждением об этом Дилера за 10 календар- 

ных дней. 

9.2. Кроме того, основаниями для досрочного расторжения Договора со сто- 

роны Поставщика могут быть следующие причины: 

1) при нарушении Дилером авторских прав Продавца; 

2) при длительном нарушении требований, предъявляемых к 

обслуживанию Продукта; 

3) при нарушении Дилером коммерческой тайны Продавца; 

4) при решении о прекращении производства Продукта. 
9.3. Дилер может расторгнуть Договор при невыполнении Продавцом 

условий настоящего Договора в части, касающейся предоставления необхо- 

димой информации и обучения представителей Дилера. 



10. ПОРЯДОК РАЗРЕШЕНИЯ СПОРОВ 

10.1. Все споры, которые могут возникнуть при исполнении Настоящего 

договора или в связи с ним, Стороны разрешают путем переговоров. 

10.2. Стороны установили подсудность рассмотрения споров в Арбитраж- 

ном суде «ATRIUM» согласно его действующему Регламенту, по адресу г. 

Алматы, ул. Тимирязева, д. 26/29, Бизнес Центр «BNC Plaza», 7 этаж 

8 (702) 503 77 77, 8 (775) 703  02 86 atrium.arbitrazh@mail.ru 

Состав арбитража будет включать (одного/трех) арбитров. Место проведе- 

ния арбитражного разбирательства будет - г. Алматы. Языком арбитражного 

разбирательства будет – русский язык. Настоящий договор регулируется 

нормами материального права Республики Казахстан. 

 

11. УСТУПКА ДОГОВОРА 

11.1. Стороны договорились о том, что передача отдельных прав и обязанно- 

стей, равно как и договора в целом третьим лицам, допускается только при 

наличии предварительного письменного согласия другой стороны. 

11.2. К правопреемнику Дилера или Поставщика непосредственно переходят 

права и обязанности, вытекающие из Настоящего договора. 

 

12. ПРОЧИЕ УСЛОВИЯ 

12.1. Условия Настоящего Договора должны толковаться в соответствии с 

действующим гражданским законодательством Республики Казахстан. 

12.2. Изменения и дополнения в Настоящий договор могут производиться 

только в письменной форме при условии подписания их полномочными ли- 

цами обеих Сторон. Под письменной формой подразумеваются и все согла- 

сования, достигнутые с помощью обмена письмами, по средствам факси- 

мильной связи и электронной почте. Приложения, дополнения к Настояще- му 

договору составляют его неотъемлемую часть. 

12.3. Для целей подписания Настоящего договора, приложений, дополнений, 

изменений к нему Стороны договорились признавать в качестве действи- 

тельных подписи и печати, полученные с использованием факсимильной свя- 

зи с последующим подтверждением оригиналами документов. 

12.4. Вся письменная корреспонденция, связанная с исполнением Настояще- го 

договора или вытекающая из него должна высылаться Сторонами друг другу 

по адресам, указанным в разделе 13 Настоящего договора или дополни- 

тельных соглашений. 

12.5. При изменении почтовых, банковских и других реквизитов, Сторона в 

течение 10 календарных дней, должна сообщить об этом другой Стороне. 

12.6. Во всем, что не урегулировано Настоящим договором, Стороны будут 

следовать нормам гражданского законодательства Республики Казахстан. 

12.7. Настоящий договор заключен в 2-х идентичных экземплярах, один н 

находится у Поставщика, а второй - у Дилера. 
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13. РЕКВИЗИТЫ И ПОДПИСИ СТОРОН. 
 
 

Поставщик  

ТОО  "Биздер Биргемиз" 

 
Адрес: Казахстан, Алматы, Навои, 

дом 72, кв/офис 22 

БИН (ИИН): 230940036317 

Банк: АО «Банк Фридом Финанс 

Казахстан» 

Номер счѐта: KZ77551B427003473 

КБе:17 

БИК: NBRKKZKX 

e-mail asar.baspana@mail.ru 

 
Директор ТОО "Биздер Биргемиз" 

Туганбаев Н.М.    
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